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7月29日，西驰电气与控股子公司—深圳西驰公司、西 组织机构职能微调；销售人员招聘模式也将采用办事处当地

驰电能技术公司领导及销售精英齐聚岭南特区深圳一同出 招聘当地上岗的模式；面对办事处经理年轻化的现实情况接

席公司年中销售会议。 下来领导力水平提升、团队作战能力提升、营销职业素养提

大梅沙的海风拂面吹来，掌声阵阵响起，营销总监戚 升以及沟通与营销技能提升工作将成为公司对办事处经理培

锴主持的年中销售会议按原定议程开始。副总徐革平首先 养工作的重点内容强化落实；为了市场占有率的快速提升营

对上半年各项工作进行了全面分析，他说：“上半年国际 销中心将进一步加强营销策划工作。

国内经济大环境持续低迷，面对众多的不利因素，销售战 2012年公司战略规划进行了调整，为了更好的适应股份

线的员工迎难而上确保了上半年业绩较去年同期大幅度上 制改造以及未来的上市目标，公司更加注重优势资源利用互

涨，全体员工要以此为动力下半年再创佳绩，尽管下半年 补，新的合作方式、新公司的运行模式、新产品的产学研合

经济形势依然堪忧，尽管前路依然坎坷但我们要继续发扬 作模式都将为企业的做大做强累积更厚实的基本，面向未来

特别能吃苦特别能战斗的精神高效高质完成好后两个季度 有着员工对于事业的认同，企业的多元化发展紧密围绕着稳

的目标任务。”为确保市场工作的高效展开营销中心将对 健务实思想迈步发展，企业定能取得更卓越的成绩。

九州电气将高压变频器
业务出售给罗克韦尔
九洲电气8月6日晚间公告，公司与美国罗克韦尔公司签订协

议，向其出售与高压变频器业务有关的资产，出售总价格为5.3亿

元，其中有形资产1890万元，无形资产收入为5.11亿元。此次交易

完成后，九洲电气每股净资产将达到9.9元，成为创业板首家被动

“破净”公司。

九洲电气与罗克韦尔有着长达7年的合同制造合作（OEM）基

础。九洲电气董秘李斌表示，此次资产出售公司是出于优化产品结

构、加深与罗克韦尔合作的战略考虑，今后公司将从电力电子产品

制造商向为客户提供综合电力电子解决方案的电能管理专家战略转

型。此次出售所得款项将用于公司主要业务的扩展及公司发展战略

升级，包括归还银行贷款、补充流动资金，用于公司现有其他产品

的升级、横向扩展和纵向产业链的延伸，以及行业内并购重组等。

西驰电气年中销售会议在深圳召开

Ge研发的新型电池已经商业化
通用电气公司（GE）近日宣布，其全球及中国研发中心研发的

新型电池技术已经实现商业化，新产品有望在几年后带来10亿美元

的年收入。

据介绍， GE 此次推出的Durathon电池仅为传统铅酸电池的一

半大，但使用寿命却长10倍。在这项研发项目中，GE中国研发中心

科学家参与其中，攻克了很多难关。

GE方面说，这项技术将为包括电信和公用事业在内的全球客户

提供可靠且极具成本效益的能源储存新选择。为此，GE将再投入

7000万美元扩建位于美国纽约的电池工厂。

GE董事长兼首席执行官伊梅尔特说：“这项新电池技术包含了

30项专利。我们意识到，我们不仅仅发明了一种新电池，更创造了

一项新业务。”他表示这项电池技术的运用范围将从电信扩展到新

的领域，如新一代高能效汽车、火车机车和矿用车辆等。

目前，南非的一家工程公司已经与GE签署了电池采购合同。产

品将于2013年交付。这家南非公司的主要产品和服务涵盖发电、输

配电和电信领域。

TUV南德意志集团举办灯具专题讲座
2012年7月31日，TUV南德意志集团在上海举办了“为LED企业提

供优化方案，拓宽欧盟市场”为主题的灯具专题讲座。来自TUV南德

意志集团的技术专家及资深工程师为参会企业提前解读欧盟一系列

针对LED照明产品的最新法规草案。该讲座旨在提高LED企业海外竞

争力，为企业提高产品质量，拓宽欧盟市场提供解决方案。

本次专题讲座到场的企业不仅有国际知名的大公司，如欧司

朗，GE，飞利浦和松下，本土品牌如雷士，生辉，德邦以及阳光也

与会出席。来自TUV南德意志集团的技术专家及资深工程师有着丰富

的标准执行以及讲课经验，为参会各企业讲解了LED灯管62776最新

标准，定向灯ERP最新草案，应急灯60598-2-22标准，

REACHSVHC84项最新要求及CE新成员ROHSII，同时也对最新法规变

化对于未来的市场影响进行了具体分析。针对欧盟最新的法规草

案，TUV南德意志集团专家还为参会企业提供解决方案，使企业能更

快适应最新的国际趋势。

提高LED产品的可靠性能够提高产品价值，为企业创造更多的经

济效益，同时提高企业的公信力，帮助企业更有效地通向欧美市

场。TUV南德意志集团作为业内领先的第三方认证机构，拥有众多专

家并提供专业意见，从产品设计开始提供技术服务，保证产品质

量，并根据国际市场的最新法规变化，为客户提供实时解答。

库伯勒夏季销售会议在北京成功召开
2012年7月27日，库伯勒全国各地的员工齐聚北京，召 场营销”、“如何管理团队”等诸多实用性培训。

开了一年一度的夏季销售会议。 同时，公司还组织全体员工自驾前往辽宁兴城之游。海

会上，库伯勒总经理宣先生致欢迎辞，并对会议目的 滨戏水、露天烧烤、海上冲浪等活动，洗去了员工们半年来

和宗旨进行了阐述。该次会议，阐明了库伯勒上半年的销 的辛勤的倦意，让身心得以放松，以蓄能而勃发。不论会议

售和运营情况，并由各部门对公司的物流、企划、销售等 报告、前景展望，还是从团队建设而言，从员工们青春洋溢

业务流程进一步澄清，强化了公司CI的完善和改进。此 又欢乐的笑脸上，都能让人们感受到，这是一次轻松愉快又

外，技术服务中心的经理对公司新品进行了详尽的介绍， 激人奋进的圆满会议，充分体现了库伯勒公司的人文文化的

产品经理也对公司的目标市场进行了透彻的分析。28日， 公司理念和团队的软实力。

公司组织员工进行了“做有用的好员工”、“如何做好市

2012 ABB机器人汽车零部件全国巡回
技术研讨会武汉首战告捷

ABB机器人汽车零部件全国巡回技术研讨会于2012年 大家介绍了以提升工业机器人在汽车行业使用附加值的专题

7月上旬在武汉成功举行。来自东风商用、博泽等10余家汽 和最新的产品技术成果。ABB机器人焊接应用中心副经理王华

车行业客户代表与ABB机器人与应用汽车行业相关销售及焊 东总结道:“ABB在汽车行业积累了大量的成功使用经验，有

接应用中心技术工程师，近50人共同参加了此次活动。 着先进的焊接、切割、涂胶等机器人技术。不论是针对产

会议围绕如何为汽车制造业客户提供更多附加值、提 品、软件，还是解决方案、交钥匙工程，ABB的技术团队都能

升制造工艺和产品质量展开了深入而积极的讨论。同时， 为客户提供全方位的技术支持，帮相客户实现增效节能的柔

ABB也带来最新的产品、应用和技术成果，全面展示了其 性化生产。我们希望将能听到更多来自终端客户和价值提供

在汽车零部件领域领先的解决方案。ABB也首次联合中国本 商的一手反馈信息。”

地价值提供商 —— 武汉恩斯特机器人科技有限公司，合 武汉研讨会的成功举行，正式揭开了2012年ABB机器人汽

作举办了此次研讨会。武汉研讨会成功举办，在终端客 车零部件技术研讨会全国巡演的序幕。携手价值提供商、邀

户、ABB价值提供商与ABB之间，搭建起了一个有效沟通的 约终端客户共同参与的模式，将继续进行下去。ABB一直致力

平台，也揭开了全国巡回研讨会的序幕。 与价值提供商展开合作，帮助客户提高生产效率、增加产业

来自ABB机器人的前端销售和技术团队的工程师们，为 附加值，最终推动中国汽车制造业的发展。

易事特数字化工频UPS护卫河南某市第一人民医院
近日，在河南省某市第一人民医院的保障性电源产品 16排螺旋CT、64排CT、准分子治疗仪等一大批具国际先进水

对外公开招标采购中，易事特自主研发生产的数字化工频 平的诊疗设备。为更好地保障在治疗过程中医疗仪器设备的

UPS凭借领先的技术水平、良好的产品性能、完善的服务 正常运行，该市第一人民医院选择了易事特自主研发生产的

体系及众多的成功服务经验，成功中标，为该医院提供稳 EA890数字化工频UPS作为保护电源，全面保护医院的每个系

定、可靠、安全有保障的不间断电源，同时，也全面保障 统、环节正常工作。

了进入该医院治疗的人民生命安全、身体健康等问题。 据公司负责人介绍，此次中标进驻到漯河市第一人民医

据了解，该市第一人民医院，是豫南地区规模较大的 院的EA890系列数字化工频UPS，不仅采用了先进的DSP控制

一所融医疗、教学、科研、预防为一体的综合性医院。该 器，高速16位的数字芯片、DDC控制技术，配合使用了先进的

院年门诊量50万人次，年收治病人3万余次，设有骨科、神 大功率器件IGBT及SCR，还使其在稳定、先进、高效的数字

经外科、眼科、妇产科、儿科、肝胆血管外科、呼吸内
/模拟混合技术基础上，设计出集数字化、信息化、网络化为

科、神经内科、医学美容科等重点特色专科，及胸外科先
一体的大容量正弦波在线式高智能化交流，有效地为医院、

天性心脏病手术治疗、心脏不停跳冠脉搭桥、冠状动脉造
集中式服务器机房、网络管理中心和计算机中心等自动化设

影、支架植入、二尖瓣球囊扩张等众多高难度手术；医院
备提供可靠的电源保护。

拥有美国GE公司PET-CT 、大平板DSA、DR、1250X光机、

2012天正电气新品牌价值
主张发布会在张家界隆重召开
7月29日至30日，“天正天e比翼齐飞 三横四纵转型升级”

2012天正电气新品牌价值主张发布会在张家界隆重召开。天正集团

董事长高天乐、浙江天正电气股份有限公司总经理施长云等领导出

席了此次会议。来自全国各地的约200位重点客户欢聚一堂，共谋发

展大计。

本次会议主题为“天正天e比翼齐飞 三横四纵转型升级”，加

深了大家对“富有活力、亲和顾客”的天正品牌和“精雕细刻、产

品领先”的天e品牌的认识。而天正电气双品牌核心价值主张——天

正电气“天正绿，不一样的来电感觉”和天e电气“开合e瞬间，工

夫尽彰显”一经亮相，便引起了到会嘉宾的热切关注，它以标语的

形式赋予了企业包括生产、研发、销售、品牌、战略等各方面不同

的生命。通过广告语，客户可以清晰地感受到天正绿色的经营理念

及天e高端臻品的定位，并了解天正双品牌的战略规划。

此次天正电气首创品牌价值主张发布会这一宣传新形式，呈现

了公司产片升级、战略提升重心与品牌价值紧密结合的理念，表明

了天正电气致力于转型升级的坚毅决心。加之“天正绿——可靠的

绿色、便捷的绿色、清洁的绿色、变革的绿色”和“天e工夫——深

耕产品研发、高端人才配备、选用上等原材料、完善营销售后体

系”两大价值主张的内涵阐释，我们坚信，未来天正天e比翼齐飞，

锋芒毕露！

易事特助力辽宁省某市有线电视台信息多元化建设
近日，从市场前线又传佳音，易事特自主研发生产的 障电源，全面护航该其电视节目信息的采集与录制，接收与

卫航系列EA660模块化UPS电源以其高稳定性、高可靠性、 传递等各个重要环节的正常工作。

高保障性的产品性能，成功进驻到辽宁省某市有线电视 据了解，广电行业对供电的可靠性要求极高且扩容频

台，为其广电系统的正常运行提供节能、环保的不间断电 繁，其整个系统在正常工作时需要保证足够的后备时间，确

源，助力其信息多元化建设，打造一流市级电视台。这是 保各类信息传递与接收不受市电不稳定等因素的影响。易事

易事特继前不久成功进驻河北省某市广电中心、黑龙江省 特自主研发生产的卫航系列EA660模块化为并联冗余UPS电

广电系统后，再次进驻广电领域，彰显出易事特产品在广 源，其不仅能单进单出、单进三出、三进单出、三进三出等

电行业中强大市场占有率及品牌影响力。 多制式运行，其功率模块还可采用了热插拔模式随意进行扩

该市为使各类多元化电视节目及本市节目有效地转 充、更换，有效地解决了单台UPS独立使用而容易出现的单点

播、传递到每家每户，该市有线电视台进行了网络干线的 故障问题，广电系统的负载系统提供性能可靠、安全、稳定

光缆双向改造，对各类电视节目进行多元化建设，并采购 的保障性电源。

了易事特自主研发生产的卫航系列EA660模块化UPS作为保
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